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本报讯 记者齐旭报道：7月7
日，仰韶文化AI国风XR沉浸式互
动项目《仰韶·华夏启元之异兽山
海》在河南仰韶文化博物馆正式面
向全国上线。

据了解，该项目由河南仰韶发
展投资集团、三门峡市文化旅游交
通发展集团、河南大象融媒体集团
联合打造，以“仰韶源代码·唤醒
七千年”为主题，依托AI国风XR
数字技术，让沉睡七千余年的彩陶
纹样在光影交互中流动重生。项目
以最前沿的数字技术唤醒沉睡的文
明基因，打破了传统博物馆“隔着
玻璃看文物”的静态模式，是三门
峡推动“科技+文旅”深度融合的
标志性成果。

记者了解到，项目提取了仰韶
彩陶上的鱼、鸟、蛙、虎等图腾纹样，
结合《山海经》宏大叙事，运用AI+
CG 技术重构 28 只沉睡千年的神
兽。每一只神兽，都是文明基因的
活态载体。

据介绍，依托“AI叙事引擎+
空间智能系统+文博知识库”三大
技术模块，项目有效解决了遗址观
赏性弱、文化内涵理解门槛高的行
业痛点——让文物开口说话，让历

史照进现实。项目构建了电影级标
准的完整四幕剧情线，游客不再是
旁观者，而是“寻火者”，是文明
的亲历者。同时布局线上游戏、动
漫番剧、影视授权、文创开发等全
产业链体系。

在发行战略上，该项目采取“双
轨制”：针对全国成熟影院、商场等
场馆，制定标准化“开机计费”模型；
针对考古博物馆等核心文化地标，
采取“一馆一策”联营联票模式。让
仰韶从河南的仰韶，成为中国的仰
韶；从中国的仰韶，成为世界的仰
韶。发布会现场，项目方与 5 家平
台企业完成战略合作签约，共同构
建稳固的“1+2+2”生态矩阵。

据了解，即日起，《仰韶・华夏
启元之异兽山海》体验空间于渑池
仰韶时代文化园对外开放，全国各
地游客均可前往沉浸式溯源华夏文
明主根主脉。项目同步深度联动研
学教育赛道，面向青少年打造趣味
化史前文明课堂，让青少年在虚实
交互中触摸历史肌理。未来，市民
游客前往渑池仰韶时代文化园，便
可沉浸式读懂华夏文明源头，让沉
寂文物走出展柜，让悠远历史触手
可及。

7 月 7 日，有媒体援引知情人
士 消 息 称 ，中 国 AI 大 模 型 企 业
DeepSeek（深度求索）正在开发自
有 AI 推理芯片，该芯片的研发工
作大约在一年前启动，目前仍处于
早期阶段。

坊间也透露，DeepSeek已与芯
片设计公司、晶圆代工厂及存储厂
商展开接洽。在人才队伍建设方
面，近几个月，该公司加大了芯片
设计工程师的招聘力度，但均通过
猎头和内部推荐等非公开渠道进
行，未在任何公开招聘平台发布职
位信息。

虽然 DeepSeek 目前尚未对此
事有公开信息发布，但结合Deep-
Seek目前的地位和能力，此举符合
逻辑。

长期以来，DeepSeek同时使用
英伟达和华为芯片，其底层基础模
型曾在英伟达H800上完成训练，美
国 对 华 实 施 出 口 芯 片 管 制 后 ，
DeepSeek逐渐转向华为昇腾芯片，
今年4月发布的DeepSeek-V4模型
已适配华为昇腾架构。业内人士普
遍认为，DeepSeek自研芯片旨在降
低对外部芯片的依赖。

随着AI应用大规模铺开，行业
算力消耗的重心正从模型训练转向
推理运行。相比兼顾训练与推理的
通用GPU，面向特定模型定制的推
理专用芯片能够在功耗和单位成本
上形成显著优势。单一供应商的依
赖风险、高端芯片供应紧张以及高
昂的推理成本，促使这家以算法优
化著称的公司向上游硬件延伸，以
适应自己巨大的 API（应用程序编

程接口）服务量，自研芯片能直接降
低推理成本、优化响应速度。况且，
DeepSeek 自然是对自身模型架构
理解最深的那一方，将这些知识直
接固化到芯片设计中，能够实现通
用GPU无法达到的软硬协同效率。

当然，芯片研制不是简单“攒硬
件”，要缩短从设计到流片再到量产
的技术周期、突破制造工艺和生态
壁垒，只有华山一条路——加大投
入。幸运的是，这份必将不小的新
开支，已有了第一笔资金托底。
2024年，DeepSeek创始人梁文锋表
示，DeepSeek“目前没有短期融资计
划，我们真正的挑战从来不是资金，
而是高端芯片的出口禁令”。时至
今日，即使仍需面临同样的芯片难
题，这家曾经拒绝外部资金进入的
公司，至少改变了对于融资的态度，
在6月完成了约510亿元的首轮融
资。可以预见，其中很大一部分将
被用于芯片研发。

从行业趋势看，AI大模型厂商
自研芯片也已成为趋势，OpenAI上
月刚刚发布了与博通合作开发的首
款定制推理芯片 Jalapeno，谷歌、
Meta、Anthropic等全球AI大模型头
部厂商也都在积极推进自研芯片进
程，DeepSeek作为开源大模型的领
军者，跟进这一趋势，符合其“江湖
地位”。

DeepSeek着力夯实硬件基础，
这也在一定程度上表明，中国AI企
业正从模型算法竞争，逐步迈向全
方位自主能力建设的新阶段。从产
业的发展角度，既需要与上游企业

“深度绑定”的发展模式，也欢迎有
更多企业加大自研，更多“全栈自
研”企业能获得成功。
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近日，当下国外炙手可热的两款大模型——Claude Fable 5和GPT-5.6模型各自官宣了最新的定价策略。Anthropic宣布
Claude Fable 5订阅用户限时免费时间延长至7月12日，免费时间结束后，Claude Fable 5将退出订阅计划，用户需以输出50
美元每百万Token、输入10美元每百万Token的价格按使用量购买。

同为世界顶尖级大模型，相比前代的5.5模型，GPT-5.6模型则整体呈现旗舰版价格持平、均衡版价格减半、轻量版价格大降
的格局，即使是最贵的旗舰版（Sol）模型价格也仅为Claude Fable 5的一半。

同一个市场，同一个赛道，有人在涨价，有人在降价。过去的两个月里，类似的剧情也在中国大模型市场里频繁上演。

首次涨价潮

释放了什么信号

国内大模型行业似乎一直遵
循着这条发展轨迹：模型越来越
强，价格越来越低，低价甚至免
费一度成为各家厂商抢占用户的
重要依凭。不少业内人士认为，
随着模型的不断迭代，大模型最
终将像云计算一样进入“成熟智
能通缩”阶段——即能力逐渐趋
同，价格持续下降。

年初，这一规律首次失效了，国
内大模型企业迎来了两年来的第一
次系统性涨价潮。智谱 AI 年内三
次上调核心模型 API 价格，编程套
餐涨幅超 30%；腾讯云混元系列模
型价格大幅上调，部分版本涨幅超
460%；MiniMax同步上调付费套餐
和 API 价格；豆包专业版延续此前
公布的三级订阅方案，选择收费，引
发了诸多讨论。

更深层的信号来自另一则消
息：7月4日，豆包和通义千问相继
发布通知，宣布旗下智能体功能将
于7月15日正式下线。两款国内头
部 AI 产品几乎同时关闭智能体功
能，其一原因不难理解——C 端智
能体功能运营成本高、变现模式受
限，正适合做“减法”。

近年来，大模型企业持续投
入模型训练、推理服务和产品研
发，算力、存储、芯片等基础设
施成本居高不下。随着智能体、
多模态等需求的不断增加，单次
任务消耗的计算资源也明显增
加。如何在扩大用户规模的同时

实现商业闭环，已成为行业需要
面对的首要问题。

赛迪研究院信息化与软件产业
研究所人工智能产业研究室副主任
刘丽超对《中国电子报》记者表示，
模型产品在推理、代码、复杂任务等
方面能力的持续增强，正在驱动企
业从烧钱获客转向寻求可持续商业
盈利，通过价值付费模式接受市场
检验。

除此之外，大模型供给井喷以
来，用户对于AI付费的认知也在不
断提升。相较讨论该不该收费，许
多用户更关心的是定价是否合理、
模型能力是否切实提升。

在遥远的未来，大模型行业或
许真如科技板块知名投资者加文·
贝克（Gavin Baker）所描述的那样：

“前沿模型攫取90%的经济价值，而
开源与廉价模型承载80%的Token
消耗。”

降价的底气

源自何方

然而，这波价格战比表面看
起来还要复杂得多。系统涨价潮
结束不久，新一轮“跌破”地板
价 的 大 模 型 接 踵 而 来 。 今 年 5
月，DeepSeek宣布将V4-Pro模型
API 价格永久调整为原来的 1/4，
每百万 Token 输入 （缓存命中）
最低降至0.02元；小米也宣布Mi-
Mo 系列模型 API 永久降价，最高
降幅达到99%。

在短时间内，多家企业密集
调价，容易让人联想到新一轮价
格战。但与此前单纯依靠烧钱争

夺市场不同，这一轮降价主要得
益于模型推理效率和工程能力的
提升。

摩根大通在全球中国峰会上表
示，中国国产芯片和 LLM 持续改
善，上行空间扩大。无问芯穹CTO
李伯勋透露，过去一年，公司推理成
本已下降约 10 倍，希望未来 3 至 6
个月每段时间都能持续下降 50%。
他认为，未来一定是单位Token 成
本持续下降，而Token 成本规模总
收益上升的。

此外，刘丽超向记者表示，降价
背后还有更深的目的。大模型之争
说到底是入口之争，低价或免费
API 能快速吸引中小开发者，壮大
开发者应用生态，在行业格局未定
前卡位市场份额。

值得关注的是，行业探索的已
不仅是降价，还是更加精细的定价
方式。6 月底，DeepSeek 推出峰谷
定价机制，根据不同时间段动态调
整API价格，高峰时段（每日9：00-
12：00 及 14：00-18：00）价格将翻
倍。这意味着，Token 计费开始进
入“电价化”时代，价格成为重新配
置AI资源的重要工具。

商业模式变化

从卖Token到卖能力

涨降价并存的表象之下，一个
更深层的变化正在发生：大模型的
定价单位，正在从Token 转向任务
和能力。

刘丽超指出，当前“涨降价并存
的状态并非行业混乱，而是‘统一按
Token计价’模式失效，行业开启差

异化竞争的大模型定价体系重
构”。她认为，一段时间后可能形成
分层相对稳定的更精细的价格体
系，即高价值场景基于任务执行效
果，接受模型能力与可靠性溢价；通
用任务强调专业化服务支撑，更为
注重性价比。

这一判断正在被产业实践验
证。除了买Token 外，市场上已经
出现了买 Agent 能力、买任务结果
等交易模式。刘丽超分析，在买
Agent 或 买 任 务 结 果 的 模 式 下 ，

“用户更关心成功率、可靠性、响
应延迟等实际执行效果”，这意味
着竞争核心正从“参数竞赛”转向

“实用能力”，在 Agent 框架、工具
调用、自我纠错、长期记忆、推理成
本控制等方面积累深厚的厂商，
有望获得更高用户黏性和溢价空
间。

回到定价本身，分化定价终将
促成崭新的多层次竞争格局，并对
中小模型厂商带来诸多挑战。对他
们而言，追寻极致的智能聪明或极
致的低价都是艰难的，更可行的方
法是寻找自己的“帕累托前沿”，
即在模型能力和性价比之间找到那
个最优的平衡点；同时，努力开拓
具备特色化、专业化的解决方案能
力，深耕巨头难以兼顾的垂直场
景、私有部署、行业定制或轻量化
服务。

事实上，收费探索与持续降价
并不矛盾，而是在回答同一个问题：
如何让大模型商业化走得更远。免
费的时代没有结束，但所有能力都
免费的时代结束了。换言之，只有
足够出色或者便宜的模型才能在激
烈竞争中站稳脚跟。
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